АНКЕТА ПРОИЗВОДИТЕЛЯ 

	Дата заполнения анкеты

	

	Сотрудник, заполнивший анкету
	

	Наименование Предприятия

	Полное: 
Сокращенное: 


	Год создания Предприятия
	

	Организационно-правовая форма (форма собственности)

	

	 ФИО руководителя, полное наименование должности
	

	Телефон, факс (с указанием кода города)


	

	Количество работающих на предприятии на 01.01.2009г.

	

	Адрес предприятия

	Юридический: 
Фактический: 



	Реквизиты предприятия, в том числе все ОКВЭД(ы)

	

	Контактное лицо, ответственное за продажи товаров и услуг предприятия (ФИО, должность, телефон, e-mail)
	

	Адрес сайта предприятия в Интернете


	

	Товарные группы и список основных товаров и услуг  Предприятия

	

	Потребители товаров и услуг Предприятия
	· Органы власти, бюджетные организации

· Предприятия (бизнес)
· Конечные потребители



	Главные конкуренты Предприятия
	

	Доля рынка (ориентировочно) Предприятия в Ваших товарных группах (%)

	В Пермском крае: 
В России: 

В мире:

	Основные преимущества товаров и услуг Предприятия перед аналогичными (в т.ч. импортными)
	

	Товары и услуги Предприятия, которые не имеют аналогов в России 

	

	Товары и услуги Предприятия, которые не имеют аналогов на международных рынках
	

	Регионы РФ, в которых реализуются товары и услуги Предприятия, а также список реализуемых товаров и услуг (напр.: Кировская обл. – минеральные удобрения)
	

	Государства, в которых реализуются товары и услуги Предприятия, а также список реализуемых товаров и услуг (напр.: Китай – сталепрокат)
	

	Соседние регионы, в которые предпочтительно осуществлять продажи Предприятия


	· Свердловская область

· Кировская область
· Республика Башкирия

· Республика Удмуртия

· Республика Коми
· Республика Татарстан

· Челябинская область

· Ханты-Мансийский АО


	Другие регионы РФ, в которые Вы хотели бы поставлять товары Предприятия

	

	Государства, в которые есть возможность, и хотелось бы поставлять товары и услуги

	

	Торговые марки, под которыми продаются товары и услуги Предприятия
	

	Каналы продаж

	· Прямые продажи (собственный отдел продаж)
· Собственная сбытовая сеть (дилеры, дистрибьюторы)
· Собственные сбытовые предприятия, укажите наименования: ______
· Торговые представители

· Посредники
· Другое (укажите) _____

	На какой период Вы планируете сбыт

	· 3 года и более

· 1 год

· Полгода

· Месяц и менее

· Не планируем

	Оцените стабильность продаж Предприятия


	· Стабильные

· Переменчивые

· Нестабильные

	Необходимость увеличения объемов продаж


	· Острая необходимость

· Необходимость есть, но не острая

· Нет необходимости

· Нет возможности

	Оцените, насколько сейчас загружены производственные мощности Предприятия (в %), есть ли возможности для увеличения производства и продаж


	___ %

Возможности: ______

	Оцените (в абсолютных ед. или % от выручки) расходы Предприятия на продажи и рекламу и возможности предприятия по увеличению данных расходов


	___ %

Возможности: ______

	Оцените возможности транспорта и логистики Предприятия
	· Собственный автопарк

· Автопарк на аутсорсинге

· Собственный склад

· Склад на аутсорсинге

· Другое ______


	Пермские сети, в которые Предприятие поставляет свои товары


	· Семья

· Виват

· Добрыня
· Пятерочка

· Другая (укажите) ______
· В пермские сети товар не поставляем

	Пермские сети, в которые Предприятие хотело бы поставлять товары

	· Семья

· Виват

· Добрыня

· Пятерочка

· Другая (укажите) ______

	Другая информация о Предприятии или о товарах, которая может демонстрироваться в рекламных целях
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